
Zusatzverkäufe - Umsatzpotentiale ausschöpfen - Meersburg
Kursnummer:

30310

Termine:

03.03.2010  10:30 - 12:30 Uhr

Ort (Ansprechpartner: Frau Reiners):

Burg Meersburg

Schlossplatz 10

88709 Meersburg

Kurskosten:

49 € Teilnahmegebühr

Upselling, Crossselling - Errfolgreiche

Methoden für mehr Umsatz

Ehrgeizige Umsatz- und Ertragsziele benötigen neben

einem wettbewerbsfähigen Angebot vor allem eine

hochmotivierte Verkaufsmannschaft. Es ist absolut kein

Makel und wird auch nicht als "ausschwatzen"

interpretiert, wenn zum Hauptprodukt passende

Zusatzprodukte angeboten werden. Ist der Kunde mal

"kaufwillig", kann der gute Verkäufer mit der passenden

Strategie sowohl für den Kunden als auch für sich und das

Unternehmen Mehrwerte generieren.Dieser Vortrag liefert

Impulse und Denkanstöße! Lernen Sie die verschiedenen

Sichtweisen von Zusatz-verkäufen kennen? Finden Sie die

"Missing Values" Ihres Kunden? Wissen, Einstellung und

Know-How als Grundstein erfolgreichen Cross-Sellings?
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Verbindliche Teilnahmeerklärung bitte an:

Fax 0761/36876-55 oder per E-Mail an: anmeldung@dsa24.de

Beachten Sie bitte. Wir sind bei der Bestätigung der Teilnahme auch davon

abhängig, wie frühzeitig Ihr Buchung bei uns vorliegt. Eine Bestätigung kann erst

versandt werden, wenn mindestens 8 Teilnehmer beisammen sind.
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